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Stellenausschreibung Sales Manager International (m/w/d)  

 

Die Würth MODYF GmbH & CO. KG als Spezialist für Sicherheitsschuhe und Arbeitsbekleidung 

mit Sitz in Künzelsau gehört zur weltweit agierenden Würth Gruppe. Die gesamte Würth MODYF 

Gruppe ist in 7 Ländern tätig und beschäftigt insgesamt über 450 Mitarbeitende.  

Die betreffende Abteilung setzt alles daran, die Marke Würth MODYF in den europäischen 

Ländern und darüber hinaus weiter nach vorne zu treiben. Gezielt werden Kunden von Würth 

MODYF begeistert und überzeugt. Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir ab sofort einen 

Sales Manager im internationalen Vertrieb(m/w/d). 

 

Unsere Benefits für dich: 

• Du-Kultur im gesamten Unternehmen  

• Kontinuierliche Entwicklungschancen durch unsere Feedback-Kultur und flache Hierarchien 

• Vielseitige Gesundheits- und Kulturangebote im Würth Konzern 

• Wir-Gefühl gegenüber Kollegen und Geschäftspartnern 

• Tiefe Einblicke ins Unternehmensgeschehen und vielseitige Projekte  

• Große Flexibilität im Arbeitsalltag durch Mobile Office, flexible Arbeitszeiten, u.v.m. 

• Faire Vergütung und Sozialleistungen wie vermögenswirksame Leistungen, 30 Tage Urlaub 

• Wir schenken unseren Mitarbeitenden einen halben Tag Urlaub am Geburtstag 

 

Deine Aufgaben: 

• Sales Initative für Wachstum und Transformation - Du hast direkte Umsatzverantwortung, baust 

Beziehungen zu unseren Kunden auf, schulst und modyfizierst sie mit unseren Produkten.   

• Fördere und nutze teamübergreifende Initiativen – Du arbeitest mit einem erweiterten Sales Team 

zusammen und trägst dazu bei, teamübergreifende Initiativen sowie Best Practices voranzutreiben. 

• Marketing Mix – Du erarbeitest praktische und strategische Marketingaktivitäten, welche an 

Kundenbedürfnissen orientiert sind.  

• Controlling als Steuerung – Du leitest Maßnahmen u.a. von KPI’s ab und entwickelst diese auch 

stetig weiter. 

• Weiterentwicklung deiner Aufgabe - du wirkst in allen Bereichen u.a. in Projekten und bei Produkten 

aktiv bei der Konzeption und Durchführung selbst mit.  
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Deine Qualifikation: 

• Gutes Beziehungsmanagement mit ausgeprägter People Experience  

• Aktiver Vertrieb mit Produkt Know-How, Reisebereitschaft mit gutem Selbst- und Zeitmanagement  

• Erfahrungen im Account Management, Stakeholder Management 

sowie Projekt- und Changemanagement 

• Hohes Maß an Eigenmotivation und Ergebnisorientierung  

• Fähigkeit und Wille zur Selbstreflektion und Umsetzung von Feedback 

 

 

 

Wir sind an einer langfristigen Zusammenarbeit interessiert und freuen uns darauf dein 

MASTERpiece gemeinsam mit dir zu gestalten. 

 

Sende deine Bewerbungsunterlagen per E-Mail oder Post an:  

Würth MODYF GmbH & Co. KG 

Personalabteilung  

Benzstraße 7 

74653 Künzelsau Gaisbach 

07940 5480 406 

Personalabteilung@modyf.de 

 

 


